
Die pension solutions group ist eines der führenden Beratungshäuser für betriebliche Vorsorgelösungen in 
Deutschland. Uns liegt es am Herzen, die betriebliche Vorsorge einfach und klar zu vermitteln und unseren 
Kunden eine unbeschwerte Zukunft zu ermöglichen. Wenn Du mit Leidenschaft bei der Sache bist und Teil 
eines ambitionierten Teams sein möchtest, in dem der gemeinsame Erfolg im Vordergrund steht, bist Du bei 
uns genau richtig.

Das erwartet Dich
− Unbefristete Festanstellung beim Marktführer mit flachen Hierarchien
− Attraktives Gehaltspaket (Fixgehalt und variable Prämie mit quartalsweiser Auslösung)
− Keine Stornohaftung
− Viele charmante Benefits (AG.-fin. Altersvorsorge, BU-Absicherung durch einen hohen AG-Zuschuss, etc.)
− Firmenwagen – auch zur privaten Nutzung
− Eine dynamische und sportliche Vertriebsmannschaft

Deine Aufgaben 
− Durchführen von Mitarbeiterpräsentationen bei unseren Kunden
− Beratung der Arbeitnehmer im 4-Augen-Gespräch beim Arbeitgeber
− Zielgerichtetes Begleiten der Arbeitnehmer bis zur Entscheidung
− Bundesweites Einsatzgebiet – ohne Akquiseverantwortung
− Denken wie ein Unternehmer – ohne Haftungsrisiko
− Eigenständige Bearbeitung der übertragenen Beratungspotenziale in den Projekten

Das wünschen wir uns
− Leidenschaft für den Vertrieb
− Mind. 2 jährige Vertriebserfahrung in der Beratung von betrieblichen Vorsorgelösungen
− Tiefgreifende Fachkenntnisse im Bereich bAV + BU
− Überzeugendes und empathisches Auftreten
− Ausgeprägtes Präsentationsvermögen
− Bundesweite Reisebereitschaft

Fühlst Du Dich angesprochen? 
Dann bewirb Dich jetzt über unsere Karriereseite unter pension-solutions.de/stellenangebote. 
Wir freuen uns auf Deine Bewerbung!
Weitere Informationen sind zu finden unter: www.pension-solutions.de
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